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Wie Is Syntens?

A Stichting
A 15 vestigingen
A 270 innovatieadviseurs

Wat doet Syntens?

A Syntens helpt ondernemers beter, eerder en sneller innoveren

www.syntens.nl
088 0444 0 444



http://www.syntens.nl/
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Transportsector somber over herstel
en kabinet

Edition: de krantin PDF

Owverzicht files en
wegopbrekingen

Yind Ly vweg met
de routeplanner

Ruim 65 procent van de wegtransporteurs en logistieke dienstverleners
ziet nog geen herstel van de markt. Dat blijkt uit een onderzoek van Ernst
& Young. Het onderzoeks- en adviesbureau heeft deze zomer ruim
honderd ondernemers uit de transportsector onderviaagd naar de kansen
en hedreigingen door de aanhoudende crisis. Daaruit komt een somber
beeld naar voren,

Zo blijkt dat hijna 40 procent van de
ondervraagde bedrijeen niet verwacht dat de
economie binnen iff jaar op het nivead van
woor de recessie terugkeert,

Kritizch zijn de transpartbedrijven vooral aver
de concurrentiepositie van Nederand
tegenover het buitenland en de rol van de
averheid daarin, Over het beleid van het
kabinet wordt niet positief gedacht’, stellen
de onderzoekers van de transport en
logistiek groep wan Ermst & Young. Bijna 70
procent van de transporteurs ziet de positie
van Mederland verzwakken. De zorgen zijn het groatst bij de grotere
ondernerningen waar bijna 80 procent gewag maakt van een verslechterde
concurrentiepositie. Slechts & procent is positief gestemnd, blijkt uit de enquéte.

Yeel transportbedrijven zeggen dat de concurrentiestrijd in de markt is verhard en
erwordt gevochten om iedere klant., Als grootste bedreiging ziet een ruime
meerdetheid van de ondermerningen de verscherpte prijzenslag. Daamaast wordt

gevreesd voar het verlies van klanten door faillissementen. De meeste bedrijvan
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Nieuwe omzet, lagere kosten

Dalende omzet
huidige klanten
door dalende
verkopen

Dalende omzet

door vraaguitval Gelijkblijvende
kosten: verlies!
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omzet
omzet verhogen




Er zijn voor bijna elk bedrijf kansen
om zelf de situatie te verbeteren

A In de tijden van overvioed bleven veel kansen liggen, kansen die nu
kunnen worden verzilverd.

A Maar wat is de beste strategie? Wat is het laag hangend fruit? Wat kun je
doen en wat | evert het meeste op? Wel ki
wat pak je dan uiteindelijk aan en hoe realiseer je dat?

A Ondertussen moet je de dingen die je moet doen heel goed doen en
veranderen de behoeften van je klant.

A Je moet andere klanten zoeken en klanten behouden.

A Alle 6slimmer werken actiesd om het ho
verslechterende marktomstandigheden zijn open deuren. Toch zien wij

maar weinig bedrijven die deze veranderingen met hun medewerkers

weten te realiseren en zo kansen weten te verzilveren.
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proeverij van praktijkvoorbeelden om de
verslechterende marktomstandigheden te pareren
en tegelijk voor de langere termijn uw
concurrentiepositie te versterken

De wind heb je niet in de hana,
de stand van | €
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Wat kun j e =ze
Hoe haal je er meer uit?
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Syntens workshop o0SI

EVO Survival Recessie Evenement

01 STRATEGIE

Verleng / verander je verdienmodel

Verdien aan het verbruik van je product

(Aquafox biedt een spoelsysteem voor de horeca tegen gereduceerd
tarief en verdient op het Sun reinigingsmiddel.)

Verdien aan de service en diensten
op je product

Verdien aan het gebruik van je product

Denk niet in producten maar in
concepten

strategie klanten verkoop realisatie levering Nu & snel lage drempel
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Syntens workshop o0SI

EVO Survival Recessie Evenement

Met de Syntens staal kaarten 0S|I i mmer W
kunt u als ondernemer (samen met uw Syntens innovatieadviseur) voor uw

eigen situatie acties identificeren om de verslechterende marktomstandig

het hoofd te bieden, met praktische or ¢
praktijk.

Dat is mogelijk doordat de staalkaarten gerubriceerd zijn op het probleem

en het effect wat u kunt bereiken. Het stalenboek heeft bovendien een

eenvoudige selectie methode waarmee u binnen 1 minuut de voor u meest

relevante stalen kunt selecteren. Elke staalkaart is bovendien voorzien van
praktische oOreceptend en voorbeel den ui

De staalkaarten zijn praktisch van opzet en hebben hun waarde bewezen
doordat ze gebaseerd zijn op de ervaringen van collega MKB bedrijven en
Syntens.

De Slimmer Werken staalkaarten zijn veelal voorzien van zogenaamde

WI KI 0 s. Een verdere verdieping die u n
uw eigen bedrijf in gang te zetten en resultaat te behalen. Om u te helpen

kansen om te zetten in actie en resultaat. Snel en direct of ook met een

effect op langere termijn.




